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إصدار تطبيقي متكامل — مع قوالب وملفات عمل جاهزة

يقة للربح باستخدام الذكاء 100 طر
الاصطناعي

الدليل التطبيقي الشامل لبناء الخدمات المقولبة، أنظمة الأتمتة، والمنتجات الرقمية في السوق
العربي )مع 100 فرصة مفصلة و10 خطط تنفيذية كاملة(

النتيجة العملية التي يبنيها هذا الكتاب:

قدرة عملية على تقييم واختيار فرصة خدمة أو منتج رقمي واحد عالي الملاءمة، وتسعيره، وبناء عرضه التجاري، وإطلاقه خلال
7 إلى 14 يوماً بمنهجية مهنية.

)Abdelkhalek Boudofi( تأليف وإعداد: عبد الخالق بدوفي
مؤسس MA GLOBAL MARKETING ومنصة AP3K للأتمتة

https://boudofi.com
contact@boudofi.com
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بطاقة الكتاب ومنهجية التطبيق

دليل استخدام هذا الكتاب وملفاته المرفقة
مم هذا الكتاب ليكون مرحباً بك في هذه الطبعة الموسعة والمنقحة بالكامل من سلسلة أدلة عبد الخالق بدوفي التطبيقية. صُ

مرجعاً عملياً مفتوحاً على مكتبك أثناء التنفيذ، وليس مجرد قراءة نظرية سريعة.

الفئة المستهدفة بدقة:

المستقلون، المسوقون الرقميون، صناع المحتوى،

المبرمجون، وأصحاب الوكالات الصغيرة الباحثون عن

نماذج عمل واضحة وقابلة للتنفيذ.

المتطلبات والأدوات اللازمة:

إلمام أساسي باستخدام الحاسوب وأدوات الذكاء

الاصطناعي التوليدي )ChatGPT أو Claude أو
ياً Gemini(، وميزانية تشغيلية أولية بين $0 و$50 شهر

حسب المسار المختار.

النتيجة الملموسة بعد التطبيق:

قدرة عملية على تقييم واختيار فرصة خدمة أو منتج

رقمي واحد عالي الملاءمة، وتسعيره، وبناء عرضه

التجاري، وإطلاقه خلال 7 إلى 14 يوماً بمنهجية مهنية.

الحدود المهنية وإخلاء المسؤولية:

هذا الكتاب دليل هندسة أعمال وتسويق تطبيقي؛

جميع الأرقام المالية والتسعيرية الواردة فيه هي أمثلة

توضيحية لبناء العروض وليست وعوداً بعوائد مضمونة

أو ثراء سريع.

)Companion Assets( قائمة الملفات والقوالب المرفقة مع الكتاب

:)CSV / Markdown / JSON( تأتي مع نسختك القانونية حزمة ملفات عمل قابلة للتعديل والاستيراد المباشر

يقة الاستخداماسم الملف المرفق الحجم التقريبيالوظيفة وطر

opportunity-scoring-sheet.csvتطبيقي جاهز للاستيراد والتعديل CSV ملفKB 1

service-pricing-calculator.csvتطبيقي جاهز للاستيراد والتعديل CSV ملفKB 1

arabic-client-proposal-template.mdتطبيقي جاهز للاستيراد والتعديل MD ملفKB 2.2

discovery-call-questions-checklist.mdتطبيقي جاهز للاستيراد والتعديل MD ملفKB 1.6

— )Abdelkhalek Boudofi( ية وسياسة التحديثات: جميع الحقوق محفوظة © عبد الخالق بدوفي حقوق الملكية الفكر

boudofi.com. تُمنح هذه النسخة للاستخدام الشخصي والتشغيلي للمشتري وفريقه المباشر، ويُمنع إعادة بيع ملف PDF أو
رفعه في منصات عامة. يحصل المشتري على جميع تحديثات هذا الإصدار مجاناً عبر صفحة »حسابي وطلباتي«.
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الفهرس التفصيلي

فهرس الفصول وأوراق العمل التطبيقية
:PDF انقر على عنوان أي فصل للانتقال المباشر إليه داخل قارئ

الفصل الأول: اقتصاد الخدمات المقولبة )Productized Services( ولماذا يفشل 90% من المبتدئين
تفكيك الفرق بين بيع الساعات وبيع المخرجات المحددة، ومصفوفة اختيار الفرصة الأنسب لمهاراتك وميزانيتك.

الفصل الثاني: الموسوعة الكاملة لـ 100 فرصة ربح وخدمة بالذكاء الاصطناعي )مفصلة بـ 8 معايير(
تفصيل كامل لجميع الفرص الـ 100 موزعة على 10 قطاعات، مع المشتري المستهدف، المخرج، الأدوات، التكلفة، وقت الإطلاق، منطق

التسعير التوضيحي، والمخاطر.

)Top 10 Execution Playbooks( الفصل الثالث: الخطط التنفيذية العشر الكاملة
خطوات العمل التفصيلية )SOPs( لأفضل 10 فرص مناسبة للسوق العربي، من جذب العميل الأول إلى التسليم النهائي.

الفصل الرابع: هندسة التسعير، كتابة العروض الفنية، وإغلاق المبيعات
كيف تحسب تكلفتك الحقيقية، وتضع سعراً عادلاً ومربحاً، وتجري مكالمة البيع الاستكشافية دون توتر.

الفصل الخامس: خارطة طريق التنفيذ لـ 14 يوماً وقائمة الفحص النهائية
جدول عمل يومي لإطلاق أول خدمة مقولبة والحصول على أول عميل فعلي بطريقة منهجية.
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يقة للربح باستخدام الذكاء الاصطناعي الفصل 1 — 100 طر

)Productized Services( الفصل الأول: اقتصاد الخدمات المقولبة
ولماذا يفشل 90% من المبتدئين

تفكيك الفرق بين بيع الساعات وبيع المخرجات المحددة، ومصفوفة اختيار الفرصة الأنسب لمهاراتك وميزانيتك.

الخطأ الأكبر الذي يقع فيه المبتدئون عند دخول سوق الذكاء الاصطناعي هو محاولة بيع »أداة« بدلاً من بيع »نتيجة تجارية

ملموسة«. صاحب المتجر الإلكتروني أو العيادة الطبية لا يهتم إن كنت تستخدم Claude 3.5 أو GPT-4o أو n8n؛ هو يهتم

فقط بثلاثة أسئلة جوهرية:

كثر أو إغلاق مبيعات أسرع؟1.  هل سيساعدني هذا النظام على جذب عملاء أ

هل سيوفر عليّ ساعات عمل مهدرة وتكاليف تشغيلية متكررة؟2. 

متى سأستلم المخرج النهائي وكيف سأقيس نجاحه؟3. 

نموذج الخدمة المقولبة )Productized Service( مقابل العمل الحر التقليدي

بدلاً من قول: »أنا خبير ذكاء اصطناعي وأصمم وأبرمج كل شيء بالساعة«، يقوم المحترف بتحويل مهارته إلى خدمة مقولبة

محددة النطاق والسعر ووقت التسليم.

ية محددة 1. مشكلة تجار

تأخر الرد على تعليقات

إنستغرام وضياع العملاء

الألم: خسارة مبيعات يومية

2. حزمة الأدوات والأتمتة

Meta API + n8n / AP3K

+ نصوص محادثة بيعية

التنفيذ: خلال 48 ساعة

3. عرض مقولب واضح

تأسيس النظام + 10 قوالب

+ لوحة تتبع التحويلات

تسعير توضيحي: $250 تأسيس

)Opportunity Scoring Matrix( معادلة تقييم الفرص الخماسية

قبل أن تختار أي فرصة من الـ 100 فرصة في الفصل الثاني، قيّمها من 1 إلى 5 عبر خمسة معايير )مرفقة في ملف

:)opportunity-scoring-sheet.csv

إلحاح المشكلة لدى المشتري )Urgency(: هل يدفع العميل حالياً مالاً أو يخسر عملاء بسبب هذه المشكلة؟

القدرة الشرائية للعميل المستهدف )Purchasing Power(: هل تستهدف شركات وعيادات ومتاجر قائمة أم أفراداً بلا

ميزانية؟

سرعة تسليم أول نتيجة )Speed to Value(: هل يمكنك تسليم نموذج أولي ملموس خلال 48 إلى 72 ساعة؟

قابلية التكرار والأتمتة )Repeatability(: هل يمكنك استخدام 80% من القالب مع العميل الثاني والثالث؟
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ملاءمة مهاراتك الحالية )Skill Fit(: هل تملك 70% من المهارة المطلوبة الآن؟


