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إصدار تطبيقي متكامل — مع قوالب وملفات عمل جاهزة

دليل صناعة المحتوى الذكي وبناء العلامة
الشخصية

النظام المتكامل للتموضع المهني، مصفوفة ركائز المحتوى، إعادة التدوير متعددة المنصات،
وتصميم قمع التحويل لبيع الاستشارات والمنتجات الرقمية

النتيجة العملية التي يبنيها هذا الكتاب:

بناء هوية تموضع واضحة، وتشغيل نظام إنتاج محتوى أسبوعي في 3 ساعات باستخدام الذكاء الاصطناعي مع الحفاظ على
بصمتك الشخصية الأصيلة، وتطبيق خطة شهر كامل )30 يوماً( جاهزة.

)Abdelkhalek Boudofi( تأليف وإعداد: عبد الخالق بدوفي
مؤسس MA GLOBAL MARKETING ومنصة AP3K للأتمتة

https://boudofi.com
contact@boudofi.com
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بطاقة الكتاب ومنهجية التطبيق

دليل استخدام هذا الكتاب وملفاته المرفقة
مم هذا الكتاب ليكون مرحباً بك في هذه الطبعة الموسعة والمنقحة بالكامل من سلسلة أدلة عبد الخالق بدوفي التطبيقية. صُ

مرجعاً عملياً مفتوحاً على مكتبك أثناء التنفيذ، وليس مجرد قراءة نظرية سريعة.

الفئة المستهدفة بدقة:

المستشارون، المدربون، الأطباء، المحامون،

المستقلون، ومؤسسو الشركات الراغبون في بناء حضور

رقمي موثوق يجذب العملاء.

المتطلبات والأدوات اللازمة:

حساب نشط على منصة رئيسية واحدة على الأقل

)إنستغرام أو LinkedIn أو يوتيوب(.

النتيجة الملموسة بعد التطبيق:

بناء هوية تموضع واضحة، وتشغيل نظام إنتاج محتوى

أسبوعي في 3 ساعات باستخدام الذكاء الاصطناعي مع

الحفاظ على بصمتك الشخصية الأصيلة، وتطبيق خطة

شهر كامل )30 يوماً( جاهزة.

الحدود المهنية وإخلاء المسؤولية:

العلامة الشخصية القوية تُبنى على الخبرة الحقيقية

والالتزام المستمر؛ الذكاء الاصطناعي يسرّع الهيكلة

والتحرير لكنه لا يعوض غياب التجربة العملية.

)Companion Assets( قائمة الملفات والقوالب المرفقة مع الكتاب

:)CSV / Markdown / JSON( تأتي مع نسختك القانونية حزمة ملفات عمل قابلة للتعديل والاستيراد المباشر

يقة الاستخداماسم الملف المرفق الحجم التقريبيالوظيفة وطر

30-day-personal-brand-calendar.csvتطبيقي جاهز للاستيراد والتعديل CSV ملفKB 3.7

brand-voice-and-bio-workbook.mdتطبيقي جاهز للاستيراد والتعديل MD ملفKB 1

— )Abdelkhalek Boudofi( ية وسياسة التحديثات: جميع الحقوق محفوظة © عبد الخالق بدوفي حقوق الملكية الفكر

boudofi.com. تُمنح هذه النسخة للاستخدام الشخصي والتشغيلي للمشتري وفريقه المباشر، ويُمنع إعادة بيع ملف PDF أو

رفعه في منصات عامة. يحصل المشتري على جميع تحديثات هذا الإصدار مجاناً عبر صفحة »حسابي وطلباتي«.
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الفهرس التفصيلي

فهرس الفصول وأوراق العمل التطبيقية
:PDF انقر على عنوان أي فصل للانتقال المباشر إليه داخل قارئ

الفصل الأول: هندسة التموضع المهني )Positioning( ولماذا تفشل الحسابات العامة؟
 من دخول حسابك.

نٍ
كيف تحدد الشريحة التي تخاطبها والمشكلة التي تحلها بحيث يدرك الزائر قيمتك خلال 5 ثوا

الفصل الثاني: مصفوفة ركائز المحتوى الأربع واستخراج الأفكار من خبرتك الحقيقية
كيف تدمج الذكاء الاصطناعي مع قصصك وتجاربك الفعلية لإنتاج محتوى يستحيل أن ينسخه منافسوك.

الفصل الثالث: الخطة التطبيقية الكاملة لشهر كامل )30 يوماً من المحتوى المتوازن(

جدول توضيحي كامل لـ 30 يوماً يوزع المنشورات بين بناء الثقة، التعليم العملي، والتحويل البيعي.

الفصل الرابع: محرك إعادة التدوير )1 إلى 7( وتصميم قمع التحويل للعملاء

.)Lead Magnet( كيف تحول فكرة رئيسية واحدة أسبوعياً إلى 7 قطع محتوى، وتربطها بمغناطيس عملاء

الفصل الخامس: مصداقية العلامة الشخصية، الأخلاقيات، وقائمة الفحص الأسبوعية
كيف تبني سمعة طويلة الأمد عبر الشفافية وتجنب الأرقام المختلقة والشهادات الوهمية.
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الفصل 1 — دليل صناعة المحتوى الذكي وبناء العلامة الشخصية

الفصل الأول: هندسة التموضع المهني )Positioning( ولماذا تفشل
الحسابات العامة؟

 من دخول حسابك.
نٍ
كيف تحدد الشريحة التي تخاطبها والمشكلة التي تحلها بحيث يدرك الزائر قيمتك خلال 5 ثوا

كبر خطأ يرتكبه الخبير أو المستقل عند بناء علامته الشخصية هو التحدث في كل شيء لكل الناس: يوم ينشر نصيحة عامة عن أ

النجاح، ويوم ينشر خبراً تقنياً، ويوم ينشر اقتباساً تحفيزياً. النتيجة هي جمهور عابر لا يشتري شيئاً لأنه لا يفهم تخصصك الدقيق.

)The 3-Part Authority Positioning Statement( معادلة التموضع الثلاثية

أنا أساعد ]الشريحة المهنية المحددة[
على تحقيق ]النتيجة الملموسة القابلة للقياس[

من خلال ]المنهجية أو النظام العملي الخاص بي[
دون الحاجة إلى ]العقبة أو الألم الشائع الذي يكرهونه[.

مثال تطبيقي:
"أساعد أصحاب المتاجر الإلكترونية والعيادات في الخليج والمغرب العربي على أتمتة الرد على استفسارات إنستغرام وتحويلها إلى حجوزات 

ومبيعات، عبر أنظمة الربط البرمجي الرسمية، دون الحاجة لتوظيف فريق دعم يعمل 24 ساعة."
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ورقة عمل تطبيقية وتمرين ميداني — الفصل 1

بطاقة التطبيق الميداني: الفصل الأول: هندسة التموضع المهني )Positioning( ولماذا تفشل

الحسابات العامة؟

ممت ورقة العمل هذه لتحويل مفاهيم هذا الفصل من القراءة النظرية إلى مخرج تنفيذي ملموس في مشروعك أو مع صُ

عملائك خلال 48 ساعة:

معيار القبول واجتياز الجودة )QA Gate(المطلوب تحديده وتوثيقه قبل البدءبند التنفيذ الميداني

ما هي المشكلة الواحدة التي سيعالجها تطبيق هذا1. تحديد الهدف الرقمي
الفصل في حسابك أو متجرك؟

هدف مكتوب بصيغة قابلة للقياس خلال 14 إلى 30
يوماً دون تعميم

تحديد الملفات المرجعية، الحسابات الرسمية،2. تجهيز المدخلات والأدوات
ومفاتيح الربط اللازمة

كد من صلاحية التراخيص التجارية وعدم التأ
استخدام بيانات سرية في حسابات عامة

تشغيل القالب المرفق في ملف الملحقات3. بناء المسودة الأولى
وتخصيصه لبيانات مشروعك الحقيقية

مراجعة بشرية كاملة للغة العربية والأرقام قبل النشر
أو الإرسال

تجربة المخرج على عينة صغيرة )منشور واحد /4. الاختبار والتدقيق العكسي
عميل واحد / مسار تجريبي(

خلو المخرج من أي وعود غير موثقة أو أخطاء تقنية
في الروابط

سجل تشخيص العقبات الشائعة أثناء تطبيق الفصل 1

قاعدة ذهبية من عبد الخالق بدوفي: لا تنتقل إلى الفصل التالي قبل أن تنفذ التمرين العملي أدناه وتستخرج منه ملفاً واحداً على
الأقل جاهزاً للاستخدام في عملك اليومي. القيمة الحقيقية لكتاب »دليل صناعة المحتوى الذكي وبناء العلامة الشخصية« تكمن في

التطبيق المتدرج وتراكم الأصول الرقمية.

قائمة التحقق الذاتي قبل إغلاق هذا الفصل:

تم فتح الملف المرفق الخاص بهذا المحور وتخصيصه لبيانات مشروعي الفعلية.  ☑

تم التحقق من جميع الأرقام والمصطلحات وضبط النبرة اللغوية العربية السليمة.  ☑

تم توثيق تاريخ بدء التجربة ومؤشر الأداء الأساسي )Baseline Metric( لقياس التحسن بوضوح.  ☑


